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ESI

Energy Savings
Insurance Program

Objetivos del Programa ESI

» Mejorar productividad y competitividad de empresas
» Mitigar riesgos de las inversiones

» Promover el uso de tecnologias eficientes

» Reducir la intensidad energética y emisiones de GEl
» Promover inversion privada

» Romper barreras en la financiacion

» Promover cultura de medicion de ahorros de energia



Elementos que dan Valor Agregado

Financiamiento preferencial. Permite adquirir activos
financiados con descuentos en la tasa de interés.

Validacion. Una entidad independiente verifica los ahorros de
energia utilizando metodologias y protocolos estandarizados.

Seguro. Brinda seguridad al cliente que los ahorros de energia
se compensan economicamente en caso de no realizarse, es
una herramienta comercial para el proveedor.

Contrato de desempeno. Fortalece la relacion Cliente-
Proveedor al definir mecanismo de cumplimiento de ahorros
energeticos (estandares técnicos — solucion de disputas —
activacion del seguro).
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ES| en Colombia

EVO
Cobertura (50%) y condiciones
Contrato estandar

2016 Inicio de 06/2016
cooperacion Lanzamiento
regional del programa

EVO - I1SO 50001

Cobertura (100%) y condiciones
Clausulas de ahorro energético
Incentivos (programa modular)

03/2017
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Condiciones de crédito

2018

Primeras operaciones
con todos los
mecanismos
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Caso | - Colombia

Hotel Villamarta

Ubicacion: Turbaco Bolivar

Proyecto de generacion de energia
fotovoltaica con capacidad de 10kWp

Inversion Total: Aprox. USD30K
Ahorros de energia: 15% vs escenario base

Periodo de retorno: Aprox. 4 afos incluyendo
incentivos fiscales (USD12k deducibles en un '
periodo de cinco afos)

Proveedor: Energitel, empresa especializada
en proyectos de generacion fotovoltaica

Proveedor incluyd seguro de ahorros de el
Eficiencia Energética en oferta comercial = Sl s .
dirigida al hotel ES| B ==
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Caso |l - Colombia ESI

Insurance Program

Hospital Universitario Mayor — Méderi

» Ubicaciéon: Bogota

» Proveedor Seleccionado mediante A )
licitacion e

- Inversionista exige al proveedor el seguro @ =A==
de ahorros de eficiencia energética para T e '
otorgar contrato

* Presencia de Bancdldex y BID en
presentacion de propuesta técnica al
Inversionista

 Proveedor: SSG Colombia, especializados
en sistemas de Termosolares y
Fotovoltaicos



Caso Il - Colombia

Hospital Universitario Mayor - Méderi
Descripcion del proyecto

* Sistema de calentamiento de agua compuesto por
colectores solares, con capacidad 28.800 I/dia 'y
sistema de respaldo compuesto por dos bombas de
calor de 15 ton c/u. |

* Inversion Total: COL$700 millones (USD 230K).

« Demanda atendida con el sistema: Solar 57% y
Sistema de Respaldo 43%.

« Ahorro en consumo de energia: 46.200 m3 de
gas/afio (USD$ 24K/afio)




Caso Il - Colombia ESI

Hotel Neiva Plaza
* Ubicacion: Neiva Huila.

« Reemplazo de calderas por un sistema solar
termico para calentamiento de agua, capacidad
600 I/dia.

Inversion Total: COL$120 Millones (USD 30K)

Ahorro en energia: 70% vs sistema actual.

Periodo de retorno: menos de 3 anos.

Proveedor: Mas Centigrados.

* Inversionista solicita a su proveedor incluir elementos del
programa ESI a su propuesta comercial

- .



Conclusiones - lecciones aprendidas ES|

Energy Savings
Insurance Program

* La formulacion de los programas nacionales deben considerar en el
diseno las perspectivas y capacidades del mercado y los inversionistas.

 Realizar espacios de divulgacion constante,

« Acompanamiento constante a los clientes.
 Flexibilidad para ajustarse a las evolucion c
« El diseno debe ser ambicioso, asegurando

con lenguajes diferenciados.

el mercado.
a integracion de los actores

relevantes desde sus roles y alcance de cac

d uno.

* Fortalecer las relaciones ya existentes entre los actores.

* No es necesario tener incentivos de capital

para promover las inversiones.






